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RESUMEN

La existencia de grupos burgueses de origen extranjero en las ciudades espafiolas dle siglo XVIII es un
fenémeno que estd estrechamente unido a la instalacion de comerciantes extranjeros en las distintas ciudades
espafiolas a lo largo de un dilatado periodo de tiempo. Los grupos de franceses y genoveses fueron los que
acapararon la atencion preferente de los historiadores, sin embargo otros grupos nacionales han sido objeto,
recientemente, de diversos estudios que nos permiten conocer mejor su presencia en Espafa. Esos estudios de
base permiten observar el grado de homogeneidad que presentaban las caracteristicas y comportamientos
socioecondmicos de los comerciantes de origen extranjero que formaron parte de las burguesias urbanas en la
Espafa del siglo XVIIL

ABSTRACT

The existence of Middle-Class groups of foreign origin in the Spanish cities of the 18th Century is a
phenomenon that is closely tied up to the settlement of foreign merchants in the different Spanish cities during
an extensive period of time. The French and Genovese groups were the ones that interested the most to
historians. However, other national groups have recently been the focus of several studies which allow us to
better understand their presence in Spain. These studies let us observe the degree of homogeneity shown by
the socio-econimic characteristics and behaviours of the foreign merchants that made part of the urban Middle-
Class groups in Spain during the 18th Century.

La existencia de grupos burgueses de origen extranjero en las ciudades espafiolas del
siglo XVIII es un fenémeno que estd estrechamente unido a las corrientes migratorias que se
desarrollaron entre los distintos paises europeos y la Peninsula Ibérica a lo largo de un dilatado
periodo de tiempo.

Estas migraciones han sido objeto de diversos estudios entre los que predominan los
demogriaficos y socio-econémicos. Especial atencién por parte de los historiadores han mereci-
do los grupos de franceses y genoveses que se instalaron en Espafia durante la Edad Moderna.
Ellos constituyeron a lo largo de todo el periodo los grupos mas numerosos y extendidos por la
geografia espafiola y es logico que hayan acaparado ese interés. Sin embargo otros grupos
nacionales han sido objeto, recientemente, de diversos estudios que nos permiten conocer
mejor su presencia en Espana.

Pero la existencia de distintas nacionalidades en estas corrientes migratorias y la diversi-
dad de actividades y de condicién social que es posible percibir dentro de estos grupos hace
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imposible, por el momento, una evaluacién cuantitativa, a escala peninsular, de los fenémenos
migratorios o un balance general del valor econémico de sus actividades.

Por otra parte los estudios referidos a los grupos de extranjeros instalados en Espaiia se
centraron, hasta hace poco tiempo, en los siglos XVI y XVII y sobre todo, se referian de forma
preferente a dos Unicas dreas peninsulares, Catalufia y la Baja Andalucia. Sin embargo las
investigaciones mas recientes sobre las distintas ciudades espafiolas y especialmente las situa-
das en los litorales, tanto mediterraneo como atldntico, van poniendo de relieve la importancia
que tuvieron las colonias de extranjeros en casi todas ellas.

Pese a sus limitaciones, la existencia de todos esos estudios de base permiten, en esta
comunicacion, abordar las caracteristicas de algunos de los grupos de extranjeros instalados en
Espana y, especialmente, el de los comerciantes que formaron parte de las burguesias urbanas.

La naturaleza de sus actividades economicas, la consolidacién de sus fortunas y las
etapas de la integracion social son algunos de los procesos sociales que es posible identificar
en casi todos los estudios ya realizados sobre los extranjeros instalados en Espafia. Eran com-
portamientos bastante homogeneos entre estos grupos burgueses y por ello es posible intentar
explicar, aun con el riesgo de caer en generalizaciones, las caracteristicas de la burguesia de
origen extranjero en la Espafia del siglo XVIII.

1. LAS MIGRACIONES EUROPEAS HACIA ESPANA Y LA INSTALACION DE COMERCIAN-
TES.

Como ya se ha indicado, la presencia de extranjeros en la Espafia del siglo XVIII fue el
resultado de unas corrientes migratorias que se inscriben en la larga duracién. Sus origenes son
imprecisos, pero sin duda se incrementaron durante la Edad Media como consecuencia de la
apertura y consolidacién del Camino de Santiago. Durante muchos siglos una parte de la
poblacién de ciertas zonas europeas con una superpoblacién relativa —especialmente el Midi
francés y los territorios de la reptblica de Génova- se trasladé hacia las tierras mas débilmente
pobladas de la Peninsula Ibérica. Sin embargo es muy dificil hacer un balance cuantitativo,
aunque sea parcial, de ese largo proceso de compensacion demogrifica.

Sus protagonistas eran, en su mayoria, gentes de escasa cualificacion profesional que
terminaban situandose en los escalones mis bajos de la sociedad receptora, se ocupaban de
menudos oficios itinerantes, en las labores agricolas o en las tareas que la sociedad autoctona
rechazaba por ser consideradas poco honorables. A pesar de ello, muchos eran los que espera-
ban mejorar de vida con la movilidad geogrifica. Con frecuencia esta movilidad era una forma
de escapar a las levas, a la fiscalidad, a las controversias y persecusiones religiosas y, por
supuesto, a las malas condiciones de vida y trabajo en sus lugares de origen. Mientras que en
las localidades espafiolas de asentamiento esperaban encontrar mejores salarios y mayor facili-
dad para ahorrar y reunir un pequefio peculio que les permitiera volver a sus hogares.

No obstante, también desde los origenes de estas corrientes migratorias algunos extran-
jeros llegaron a Espafia para dedicarse al comercio. Venian amparados por ciertas clausulas de
los tratados internacionales o por las franquicias y privilegios particulares que ciertos grupos
nacionales habian obtenido de los reyes castellanos.
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Siempre se ha pensado que las ciudades de Sevilla y Cadiz, como cabeceras de la Carrera
de Indias, habian sido, dentro de la Peninsula, los principales focos de atraccion para los
comerciantes y mercaderes extranjeros. Sin embargo los estudios mas recientes han puesto de
manifiesto que los extranjeros formaron parte de los grupos mercantiles de casi todos los
nicleos urbanos peninsulares y especialmente se instalaron en las ciudades maritimas tanto
atlanticas como mediterrineas.

Es dificil precisar en que momento se consolidaron en las distintas ciudades espafiolas
colonias o grupos de comerciantes extranjeros. Para la etapa de la Baja Edad Media y primera
época de los tiempos Modernos, los datos mis fidedignos se refieren a los mercaderes genoveses
instalados en la Baja Andalucia. Parece que los mercaderes de otros paises hacian, por enton-
ces, estancias temporales en los puertos espafoles. Sélo algunos se convertian en visitantes
asiduos o prolongaban su estancia hasta hacerla definitiva. A finales del siglo XVI hicieron su
aparicién flamencos y franceses mientras que en los siglos XVII y XVIII serian los angloirlandeses,
franceses, hanseiticos, holandeses y suecos los animadores del comercio de las distintas ciuda-
des maritimas. Algunos factores como la cercania geogrifica o la frecuentacién de las rutas
tradicionales del comercio fueron determinantes para el predominio de un grupo nacional entre
los comerciantes extranjeros que se instalaron en algunas ciudades espafiolas.

A partir del siglo XVII el mayor contacto de las distintas ciudades maritimas con los
circuitos econémicos occidentales y un desarrollo mas intenso del capitalismo comercial en los
paises del Norte de Europa, trajeron consigo el incremento del nimero de factores y agentes
comerciales extranjeros que se instalaron en Espafa. En estos siglos tendi6 a desaparecer el
trafico eventual que beneficiaba a los comerciantes autéctonos y al mismo tiempo se desarrollé
el comercio de consignacién hacia los factores y agentes extranjeros. De esta manera, los
negociantes extranjeros lograron implantarse en los niveles mas altos del trafico mercantil de las
distintas ciudades espafiolas y algunos se integraron en su estructura social aupindose hasta el
ambiguo espacio que existia entre las élites locales y las clases medias urbanas.

Pero su situacién no era homogénea y no todos lograban alcanzar ese lugar destacado
dentro de las sociedades urbanas. S6lo algunos de estos comerciantes, de forma singular, llega-
ban a adquirir en un tiempo relativamente corto un estatus asimilable al de las capas superiores.
Ello se cimentaba en su capacidad econémica inicial, en una larga trayectoria profesional y en
la conjuncién de otros rasgos objetivables de consideracién social. El comercio exterior y la
insercion del comerciante en una amplia red internacional de corresponsalias comerciales eran
condiciones indispensables; pero también debia estar acompafiado de otros comportamientos
simbélicos que se extendian al estilo de vida, el lugar de alojamiento, la educacion, las relacio-
nes sociales etc. Este proceso era por lo general muy lento y muy pocos lo culminaban en el
curso de una séla vida. Era mis frecuente que se necesitaran dos o tres generaciones para
alcanzar la plena integracion entre las oligarquias locales.

Asi pues, la fortuna biolégica y el éxito econémico eran los pilares bdsicos de la ascen-
sién social de las familias burguesas. Pero en el caso de los comerciantes extranjeros su origen
dificultaba la consolidacién social por los frecuentes traspasos y regresos a sus paises de origen
con la constante renovacion que se producia en este grupo. Otro tipo de factores como las crisis
politicas y bélicas a escala internacional o las fluctuaciones en los criterios arancelarios, aplica-
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dos por las autoridades espafiolas, también afectaban de forma notable a la estabilidad de los
comerciantes extranjeros en las distintas ciudades. Este grupo se mostraba muy sensible ya que
su presencia dependia de un delicado equilibrio entre multiples condicionantes. La etapa que
marcO el trinsito del siglo XVII al XVIII fue especialmente dura para los comerciantes extranje-
ros instalados en Espafa ya que muchos de ellos se vieron obligados al regreso o a la interrup-
cidn temporal de sus negocios. Pero durante la primera mitad del XVIII se fueron reconstruyen-
do las colonias mercantiles extranjeras en las ciudades. Por ello en la segunda parte de la
centuria es posible seguir con mayor nitidez la trayectoria de algunas de las familias en ascenso.

2. LA CONSOLIDACION ECONOMICA DE LAS BURGUESIAS DE ORIGEN EXT RANJERO EN
EL SIGLO XVIII.

La etapa bélica que se produjo en Europa en los primeros afios del siglo XVIII y el
cambio de dinastia en la monarquia espafiola, supusieron una coyuntura desfavorable para las
actividades mercantiles pues, como se ha dicho, muchos comerciantes se vieron obligados al
regreso o a la interrupcién temporal de sus negocios. Pero, tras la paz, los comerciantes extran-
jeros volvieron a reorganizarse y a reinstalarse en las ciudades espafolas. Después del tratado
de Utrecht, franceses e ingleses recuperaron los antiguos privilegios que habian tenido en
Espafia por la firma de tratados anteriores. A partir de 1716, se inicié una politica de atraccién
y asimilacién de extranjeros y estos empezaron a formar parte de los «Cuerpos del Comercio» de
las distintas ciudades.

En los primeros afos del siglo es dificil evaluar el nimero de comerciantes extranjeros
instalados en Espafia ya que, como grupo, estaban sometidos a unas tasas de renovacién e
inestabilidad muy altas. Por ello resulta problemitico atestiguar una larga continuidad de los
nuevos grupos de comerciantes que se habian reconstituido tras la etapa de la Guerra de
Sucesion. Muy pocas familias de origen extranjero permanecieron ligadas al comercio a lo largo
de tres o mads generaciones. Las quiebras, los retornos a los lugares de origen o la fragilidad de
la vida, hacian inviables muchas empresas en ciernes.

De todas formas, con una instalacién estable, con estancias temporales o con simples
escalas en las ciudades, estos comerciantes formaron parte de las nuevas redes internacionales
del comercio tras la etapa bélica y volvieron a conectar a las distintas ciudades con los merca-
dos internacionales. Del mismo modo recompusieron las redes de corresponsales mercantiles y
recurrieron de forma creciente a la asociacién mercantil como férmula de consolidaciéon y
ampliacién econdmica.

Las formulas de instalacion en el pais eran diversas, pero ciertos comportamientos se
reiteran con frecuencia en las distintas ciudades y ello hace pensar que se trataba de pautas
habituales en los medios comerciales europeos.

La incorporacion con edades muy tempranas —12 6 13 afios— a las Compaiiias o a los
negocios de parientes o paisanos era un sistema universal de iniciacién en la profesién. La
ensefianza empirica que la misma requeria se iniciaba de este modo en el escritorio de las casas
comerciales. Tal incorporacién daba paso a la asociacion formal y en muchas ocasiones al
traspaso o a la herencia de los interes del fundador inicial del negocio. Asi fueron los comien-
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zos de los Bensi de Barcelona ( MAIXE, 1993), de los Quilty y Witemberg en Milaga; de los
Walsh o Valois del Puerto de la Orotava en Tenerife (GUIMERA RAVINA, 1984); Los Colarte de
Cadiz (BUSTOS, 1991) Los Dabadie y Laurencin de Bilbao (BASURTO, 1983); los Causa-Batifora-
Ferraro de Valencia (FRANCH, 1989) o los Cahill y White de Sevilla (BLANCO WHITE, 1988).

La asociacion mercantil fue uno de los factores esenciales de la cohesion social y de la
consolidacién econémica de la burguesia de origen extranjero. Los comerciantes extranjeros
conocian bien las ventajas econémicas de la asociacion mercantil que ampliaba los fondos
necesarios para la financiacién de los negocios y diversificaba los riesgos. Muchos de ellos
habian comenzado su presencia en Espafia como factores o representantes de companias que
centralizaban el giro de los negocios desde sus paises de origen. Pero con el paso del tiempo
la asociacion radicé en las ciudades de su asentamiento, el movimiento asociativo se extendid
incluyendo en él tanto a otros comerciantes extranjeros como a los negociantes autoctonos y
todo ello estuvo unido al proceso de estabilidad de los comerciantes en las ciudades y a la
consolidacién de ciertas familias.

Resulta innegable el origen familiar de muchas sociedades. Un comerciante iniciaba a sus
hijos o parientes en la carrera del comercio y terminaba asociandolo a sus negocios, dandole
un porcentaje en los beneficios, con frecuencia el 25%. Los capitales de estas sociedades se
formaban en el interior del circulo familiar. Nacian poco a poco del trabajo comin y de la
autofinanciacion.

No siempre la asociacién se basaba en los lazos de consanguinidad. La comunidad de
origen y de lengua jugaban un papel importante. La asociacién dentro del grupo nacional fue
asimismo una caracteristica muy extendida entre los comerciantes extranjeros que se estable-
cieron en Espafia. Los distintos estudios que se pueden citar lo demuestran de forma palmaria
e incluso los testimonios de la época resultan en este sentido elocuentes. En los afios de su
exilio en Inglaterra —segunda década del siglo XIX- J. Blanco White se referfa a la Casa comer-
cial de su familia en Sevilla, fundada en los primeros afios del XVIII, como «una pequefa
colonia irlandesa cuyos miembros seguian conservando la lengua y muchas de las costumbres
y aficiones que su fundador trajo a Espafia» (BLANCO WHITE, 1988)

La religion influia también, teniendo en cuenta que entre los extranjeros hubo siempre
un pequefio grupo de no catdlicos. Asi los hombres procedentes de las regiones Bilticas y del
mar del Norte, donde predominaban la religion reformada, se asociaran entre si. En definitiva
lugares de origen, lengua y religion se pueden considerar como factores de aproximacion entre
los comerciantes extranjeros. Y cuando ninguna afinidad aparente explica la asociacion, es
natural pensar en razones de amistad y confianza reciproca. Indudablemente se reunian capi-
tales e intereses pero el elemento fundamental era la confianza que acercaba a los negociantes
que se conocian y estimaban por diversas razones.

Las formas juridicas que adoptaron las asociaciones mercantiles suscritas por extranjeros
se identifican en la mayoria de los casos con la sociedad colectiva, con responsabilidad ilimita-
da de todos los socios, que era la formula mas extendida en el resto de Europa. Sin embargo
también participaron en otro tipo de compafifas como las comanditarias, que enpezaron a
proliferar a mediados del siglo y limitaban la responsabilidad de algunos de los socios a su
participacion en el capital social. También se interesaron por las compafiias de de seguros
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maritimos que empezaron a ser frecuentes en la segunda mitad del XVIII. Asimismo alentaron
e incluso dirigieron las companias privilegiadas por acciones que se constituyeron en Espafa
de forma bastante tardia con respecto a otros paises de Europa.

La adopci6n de las formulas juridicas y de las précticas del ejercicio comercial que habi-
tualmente se practicaban a escala internacional les permitia integrarse en las redes de
corresponsalias comerciales que operaban en las distintas dreas comerciales de Europa y de las
colonias. Las redes de corresponsales estaban afectadas, al igual que la asociacién mercantil,
por consideraciones de parentesco y nacionalidad. Por ello no es dificil percibir el apoyo que
se prestaban los comerciantes de un mismo origen, pero dispersos por distintas ciudades del
mundo. Este fenémeno era antiguo y claramente practicado por casi todos los grupos naciona-
les entre los que destacan por el nimero de sus componentes los comerciantes genoveses, los
franceses y los angloirlandeses. Sin embargo este apoyo en corresponsales del mismo origen
nacional no estaba exento de riesgos pues los conflictos bélicos o las quiebras podian tener
repercusiones no deseadas sobre los comerciantes conectados de forma restringida a estas
redes. Los comerciantes conocian los riesgos y solian diversificar sus contactos pero ello no
impedia ciertos casos en los que se perciben las consecuencias de la insercién en una red
presidida por consideraciones nacionales. Asi, Juan Bta. Maury, comerciante malaguefio de
origen francés, se vi6 afectado por las consecuencias de las guerras napoleénicas de comienzos
del XIX y por el bloqueo maritimo decretado por Inglaterra. En 1806 los créditos de Maury
contra casas francesas dispersas por todo el mundo —Charleston, Crimea, Marsella, Paris o El
Havre— corrieron el riesgo de no poder realizarse. Para la Casa Maury y Cia suponian la no
despreciable cantidad de 1.250.000 reales de vellén y acabaron convirtiéndose en créditos de
dudoso cobro. Tan elevados descubiertos de sus corresponsales comprometia su propio crédi-
to y sin duda transparentaba las dificultades del comercio francés durante las guerras revolucio-
narias.

Resulta muy dificil establecer el modelo de estructura interna que adoptaron las compa-
fifas de extranjeros. Unicamente hay datos parciales para las ciudades de Cadiz y Malaga.

En Cadiz los estudios mas completos se refieren a la colonia mercantil francesa. (OZANAM,
1968; GARCIA-BAQUERO y COLLADO, 1990).Segiin esos estudios, hasta 1791 el nimero me-
dio de compafiias oscil6 entre 50 y 70 a lo largo del siglo XVIIL. Predominaban aquellas que
contaban entre dos y siete miembros y su organizacién interna se basaba en la existencia de
cuatro categorias profesionales, aunque no en todas era posible encontrarlas: asociados, em-
pleados de despacho (cajeros, comisionistas, tenedores de libros etc.), domésticos o servidores
y una ultima categoria que se puede denominar agregados y que eran comerciantes, mercade-
res o tenderos integrados en la estructura de la compaiifa. El rasgo mas significativo de todas
ellas era la enorme variedad organizativa y el caricter predominantemente familiar que casi
todas presentaban. ‘

Para Milaga existe, por esas mismas fechas —1776— una relacién de las mas importantes
casas comerciales que operaban en la ciudad. Se estructuraban en cuatro categorias: «comercio
maritimo», mercaderes de pafios y lienzos al por mayor, mercaderes de vara al por menor y
mercaderes de merceria. La primera categoria estaba formada por 21 compaiias. Las casas de
mercaderes al por mayor ascendian a 14. Los establecimientos de mercaderes al por menor



LA BURGUESIA DE ORIGEN EXTRANJERO EN LA ESPANA DEL SIGLO XVIIT 443

eran 10. Finalmente las mercerias eran 11. En conjunto, de 56 casas de comercio 46 eran
extranjeras lo que significaba el 82% y de la misma forma que en Cadiz se caracterizaban por la
gran diversidad organizativa. Los comerciantes angloirlandeses, hansedticos, daneses o suecos
predominaban en el «Comercio Maritimo», es decir en el comercio exterior, mientras que los
franceses tenfan un predominio aplastante en el comercio de vara y en el de merceria.

En cualquier caso tanto en Malaga como en Cadiz se demuestra de manera palpable que
las asociaciones mercantiles se establecian, de forma predominante, entre elementos unidos
por lazos familiares o de nacionalidad. Sélo cuando los comerciantes entraban en la via de la
integracion dentro de la sociedad autoctona se diversificaban las asociaciones dando paso a las
relaciones con los hombres de negocios autoctonos. Son los casos observados para ciertos
comerciantes establecidos en Valencia, Barcelona, Bilbao, Cadiz o Sevilla.

En cuanto al grado de renovacion de las compaiias o la permanencia de las personas al
frente de ellas, los mis recientes estudios disienten de una afirmacion que se venia haciendo
respecto a las renovaciones que se efectuaban entre quienes regentaban las principales compa-
fifas francesas establecidas en Cadiz. Segun la tradicién, Cadiz era una escuela de Comercio
destinada a formar a los que mis tarde serian directores de las companias en Francia. Es decir,
Cadiz seria un banco de ensayo de las casas comerciales francesas que serviria para formar a
los futuros dirigentes y después de diez o quince afos el joven comerciante abandonaria la
ciudad para regresar a Francia e integrarse en la compania matriz.

Sin embargo, A.Garcia-Baquero y P.Collado han demostrado que los datos prueban algo
distinto, es decir la existencia en Cadiz de una gerontocracia comerciante entre las filas france-
sas, con la crema de su comercio integrada por comerciantes que rebasaban los 50 afios. En
cuanto a la renovacién de las compafifas, han demostrado asimismo que si bien es cierto que
en la primera mitad del siglo la tasa de renovacion se hallaba cercana al 80%, con la consiguien-
te inestabilidad que estas cifras encerraban; en la segunda mitad del siglo las tasas de renova-
cién habian descendido por debajo del 50%, dando la impresién de que el crecimiento de esta
etapa de Cidiz responde a un capitalismo mas maduro en el cual el ciculo y la racionalizacion
acabaron por templar los deseos de aventuras. Alli ya no prosperaban mds que los verdaderos
profesionales del comercio. En consecuencia, se identifica un nucleo de comerciantes con
estancias en Cidiz entre 40 y 60 afios a los que habria que anadir algunos mis que se habian
integrado en la sociedad autéctona por la via de la naturalizacion. Era logico que asi fuera, pues
si no, Cadiz habria sido un pais de fantasia donde una estancia de ocho o diez afios bastarian
para hacer fortuna.

Tales observaciones sobre la consolidacion de compaiiias extranjeras en la segunda mi-
tad del siglo XVIII y sobre la dilatada vida profesional que se hacia necesaria para conseguir el
éxito econémico son aplicables a las restantes ciudades en donde se habian asentado hombres
de comercio extranjeros. En Malaga, el hamburgués Juan Witemberg desarroll6 una vida profe-
sional de cuarenta y cinco afios entre 1670 y 1715 y su Cia se prolongo, tras sucesivas renova-
ciones, hasta el final del siglo XVIII. Igual puede decirse, entre otros, del francés Juan Bautista
Maury o del irlandés Juan Murphy que vivieron en la segunda mitad del siglo con una trayecto-
ria profesional muy dilatada. Esta misma tonica era la que se practicaba entre los comerciantes
genoveses y franceses instalados en Valencia. La casa comercial genovesa de los Causa-Batiforo-
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Ferraro extendi6 su actividad entre 1680 y 1750 e igualmente algunas francesas como la del
bearnés Lasala se prolong entre 1730 y los finales del siglo. Por su parte los Bensi de Barcelona,
de origen asimismo genovés, habian heredado los negocios de su tio Antonio Gorgollén insta-
lado en Espafia en la primera mitad del siglo XVII. _

Las actividades profesionales de los comerciantes extranjeros presentaban una extraordi-
naria versatilidad como correspondia a la escasa diversificacion de la estructura econémica de
aquella época. No obstante estos comerciantes sabian aprovechar todas las oportunidades de
negocio que les brindaban las condiciones de la produccion y el trifico de las zonas en que
actuaban.

Sin embargo, es necesario sefialar algunos matices que diferenciaban las actividades que
desarrollaban los comerciantes al por mayor de las que ejercian los llamados mercaderes de
vara. En ambos grupos los extranjeros habian logrado una posicién privilegiada. El mas obvio se
refiere a su volumen de negocios y al ambito geogrifico o radio de accién en que se efectuaban
los intercambios de ambos colectivos. A los comerciantes parece reservado el comercio exterior
—importacion, exportacion—, mientras que los mercaderes acaparaban el comercio local, la
redistribucion y una parte de la financiacién del mundo rural

Los comerciantes cumplian, como ya se ha dicho, una funcién bisica de exportadores e
importadores pero a ella se conectaban otra serie de actividades. Suplian la ausencia de infraes-
tructura bancaria en la mayoria de las ciudades donde actuaban y, en consecuencia, practicaban
multiples operaciones financieras: créditos, depésitos, giros, letras de cambio etc.

Su dedicacion a los mercados internacionales les llevé a interesarse por los fletes, por la
compra de embarcaciones o por la participacion, junto con otros comerciantes, en la propiedad
de las mismas. De esta manera ejercian de forma directa o indirecta el papel de armadores y
asimismo participaron en los negocios de los seguros maritimos.

La liquidez que les proporcionaba su dedicacién primordial de comerciantes les llevé a
impulsar o a participar en actividades no estrictamente comerciales. La produccién artesanal
sedera fue objeto de atencién por parte de los extranjeros instalados en Valencia, mientras que
los instalados en Milaga, en Barcelona y en Bilbao impulsaron, junto con los comerciantes y
hombres de negocios autéctonos, los primeros intentos de protoindustrializacién.

La agricultura tuvo para estos comerciantes un caricter subsidiario, pero la propiedad de
la tierra tenia mucha importancia en las sociedades del Antiguo Régimen por su valor econémi-
co y por el papel que jugaba en la configuracién del estatus social. Por ello los comerciantes
extranjeros mds ricos y mejor instalados adquirieron fincas rasticas. Su posesion llegd a consti-
tuir, en algunos casos, una parte considerable de sus fortunas. La racionalidad que presidia la
actuacion de estos hombres les llevé a mejorar las fincas adquiridas e incluso a revitalizar
algunos cultivos como la cafia de azicar en el litoral malaguefio.

Proveedores del ejército y la marina, comisionistas de companias radicadas en otras zonas
peninsulares o europeas, arrendatarios de impuestos o de servicios pablicos...cualquier activi-
dad suceptible de generar beneficios entraba dentro de sus ciculos y de su ejercicio profesional.

Los mercaderes de vara de origen extranjero han sido objeto de una menor atencién por
parte de los historiadores, pero también llegaron a formar grupos fuertemente consolidados
que se ocupaban principalmente de la comercializacién de importaciones como pafios, sedas
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y lienzos. Como pasaba en otros lugares de Europa, algunos afiadieron a los textiles otro tipo
de géneros muy variados que se extendian desde los alimentos, como el azucar, €l bacalao o
las especias, a la multiplicidad de objetos y productos que se inclufan en la ribrica de la
merceria

Este grupo unia al ejercicio del comercio local una intensa labor de redistribucion de los
productos importados, textiles y alimentos sobre todo. Esta labor de redistribucion estuvo
intimamente ligada a la financiacion de las actividades agricolas y a la labor de intermediacion
entre los campesinos y los comerciantes exportadores.

En estos wltimos aspectos los mercaderes de vara jugaron un triple papel. En primer
lugar vendian directamente a los campesinos quienes en muchas ocasiones saldaban sus
cuentas con los productos agricolas que los mercaderes introducian en los circuitos del comer-
cio de exportacion; este mecanismo primitivo dié paso al suministro de dinero para las labores
agricolas y asi los mercaderes financiaron directamente una parte de la produccion agricola.
En segundo lugar también participaron en la ampliacién de las redes del pequefio comercio en
los nicleos rurales. Finalmente sirvieron de cauce para que muchos vecinos procedentes de
otros estamentos sociales participaran también, a través de los depésitos de dinero en manos
de los mercaderes, en los complejos entramados de las economias urbanas.

De este modo, el comercio termind representando un conjunto de intereses muy varia-
dos que respondian a multiples demandas sociales y estaban estrechamente relacionadas en-
tre si. En cierta medida los beneficios del comercio dejaron de ser estrictamente personales. Al
fluir por multiples canales nutrieron el desarrollo de las zonas en que se ejercia su influencia.
Hacia finales del siglo el grupo humano que lo impulsaba, muchos de cuyos miembros ya se
habian integrado en la sociedad espaiiola, se configuré como un auténtico grupo social carac-
terizado por sus actividades y por ciertas pautas de conducta y relacién social.

3. LOS PROCESOS DE INTEGRACION Y MOVILIDAD SOCIAL

Una dilatada actividad profesional, la diversidad y complejidad creciente de sus activida-
des y una amplia difusién de la asociacion mercantil entre los comerciantes de origen extran-
jero crearon las bases para su consolidacion econémica en la Espafia del siglo XVIIL

Pero la integracion social se basé asimismo en el precoz interés que mostraron tanto por
un tipo de educacion técnica para el ejercicio del comercio como por las otras variables de
educacién que, en el siglo XVIII, dilataban las expectativas profesionales y sociales entre los
medios burgueses. Ello estuvo acompanado por el establecimiento de una amplia red de
relaciones personales, en principio de base familiar o nacional y mis tarde ampliadas al con-
junto del entorno social. Estos nuevos factores que son inseparables de la consolidacion eco-
némica abrieron el camino, en muchas ocasiones, a la plena integracion en la sociedad autéctona
y en ciertos casos a la movilidad y ascenso social.

Las relaciones personales de los comerciantes entre si y con el resto de los grupos
sociales adoptaron multiples modalidades que ahora es imposible detallar. Lo que si parece
evidente es que en todos los grupos nacionales y en todas las ciudades se hicieron esfuerzos
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para orientar esas relaciones de manera que sirvieran a la-movilidad social de las familias o a la
consolidacién y defensa del grupo.

En este ultimo sentido, la ubicacién del domicilio dentro de las ciudades y la bisqueda
consciente de la vecindad con otros comerciantes parece una de las estrategias mis antiguas. El
domicilio en las zonas que albergaban tradicionalmente el comercio era consecuencia directa
de la escasa diferenciacién entre vivienda y establecimiento. También respondia a una dindmi-
ca antigua de vecindad profesional ampliamente practicada en todos los medios y en especial
entre los gremios. Pero la bisqueda consciente de la vecindad con los miembros del grupo al
que se pertenece o en el que se aspira a entrar descubre, sin duda, algunas de las férmulas
empleadas para la consolidacién del grupo o para el ascenso personal.

Estos esfuerzos eran, en muchas ocasiones, espontineos e individuales pero cristalizaron
de forma colectiva hacia finales del siglo. En esa época la confluencia de intereses de los
grupos mercantiles se expres6é de forma clara en la orientacién de sus inversiones urbanas.
Actuando de forma conjunta influyeron en la expansion urbanistica de las ciudades y contribu-
yeron a crear nuevas zonas de residencia burguesa. Al mismo tiempo controlaron las zonas
donde se ubicaban los almacenes y establecimientos preindustriales tan vitales en el crecimien-
to econdmico de las ciudades.

El domicilio en el lugar adecuado y con los vecinos mas convenientes eran férmulas
superficiales de integracion social pero mucho mds eficaces resultaban a ese proposito las
relaciones de perentesco entre las que jugaban un papel principal los enlaces matrimonia-
les.

Otras veces se ha resaltado de qué modo la endogamia era una prictica bastante exten-
dida entre algunos de los grupos de extranjeros establecidos en Espafia. De especial notoriedad
resultaba entre los angloirlandeses y genoveses que, sin duda, la practicaban no sélo por
intereses econoémicos sino también nacionales, con la esperanza de hacer pervivir su lengua,
- sus costumbres, sus relaciones de parentesco tradicionales y, por supuesto, los canales de
circulacion econémica con sus lugares de origen.(VILLAR, 1982; MAIXE, 1993)

Entre los comportamientos sociales de la burguesia mercantil se percibe la combinacién
de todas estas motivaciones que explican la persistencia de las practicas endogimicas en su
seno. Unicamente se observan comportamientos diferenciales al comparar las estrategias des-
plegadas por los diversos grupos nacionales, en las sucesivas etapas de la formacién del grupo
social o entre las distintas generaciones de una misma familia. Esto Gltimo es especialmente
significativo para las relaciones de la burguesia con el escalén social superior, es decir la
nobleza.

Como ya se ha sefialado, en la primera mitad del siglo XVIII los grupos de comerciantes
de origen extranjero estuvieron sometidos a unas tasas muy altas de renovacién y por lo tanto
eran grupos sociales todavia inestables. Eran frecuentes los traspasos de negocios entre tios y
sobrinos, sefial inéquivoca de su escasa integracion social o de que muchos comerciantes
hacian estancias temporales y luego volvian a sus lugares de origen.

Pero en los afios centrales del siglo esta situacion empez6 a modificarse. En algunas
ciudades como Malaga algunos extranjeros afianzaron su presencia y crearon familias cuyas
ramificaciones alcanzaron mis de tres generaciones. De especial notoriedad fue el grupo
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angloirlandés en cuyo seno son reconocibles varias dinastias que se enlazaron con otros com-
patriotas establecidos en los distintos puertos peninsulares. La familia Quilty, tantas veces cita-
da, es la mis conocida por sus ramificaciones malaguenas y canarias, (VILLAR, 1982; GUIMERA,
1984) pero otros clanes como los de Macnamara, Terry y Power tuvieron asimismo una dilatada
presencia tanto en Milaga como en Cidiz que se extiende desde 1730 hasta 1794, segun los
registros parroquiales malaguefios, con enlaces entre miembros de las tres familias establecidas
en las dos ciudades. Finalmente los Murphy de la segunda mitad del siglo representan lo que se
puede considerar un comportamiento diferencial dentro del grupo de los irlandeses. Pues,
aunque sus enlaces parecen de menor alcance al no rebasar los limites de la ciudad de Milaga,
sin embargo se muestran mds abiertos al traspasar el circulo de los clanes irlandeses. Los
Murhpy buscaron una consolidacién econdmica a través se sus vinculaciones, via matrimonio
de las hijas, con algunas de las mas importantes compaiiias del «Comercio Maritimo» malague-
fio.

En cualquier caso esta nueva opcioén no significaba sino la confirmacion de que la
endogamia nacional y la homogamia social eran estrategias sociales que practicaban todos los
grupos nacionales en mayor o menor medida. Tales son las conclusiones que se obtienen al
observar los comportamientos familiares de los extranjeros establecidos en Cadiz, Sevilla, Bil-
bao, Barcelona o Valencia.

Una parte de los comerciantes de origen extranjero también se casaron con mujeres
espafiolas. Las hijas de las clases medias, labradores y mercaderes de vara, eran un buen
partido para algunos comerciantes que reforzaban su capacidad econémica con las dotes que
estas esposas les aportaban. Un capital liquido apreciable o unas relaciones comerciales ya
consolidadas eran de gran interés cuando se aspiraba a escalar hasta los mas altos puestos de
los grupos mercantiles de las distintas ciudades. (FRANCH, 1989; MAIXE, 1993)

Asi pues, la consolidacién econdmica y el proceso de estabilidad del grupo mercantil en
las ciudades se vieron impulsados, entre otras cosas, por las estrategias matrimoniales de las
familias. Pero las aspiraciones sociales de los comerciantes traspasaban los limites del grupo y
estaban puestas en en el escalon superior. Por ello en muchos de sus comportamientos sociales
imitaron a la nobleza aunque tardaron mucho tiempo en mantener unas relaciones fluidas con
el estamento superior.

El interés de los extranjeros por acceder al estamento nobiliario no se manifestaba con
igual fuerza en todos ellos. Los irlandeses mostraron su preocupacién por conseguir ejecutorias
de hidalguia o por que se les reconociera, en Espafa, la condicién nobiliaria que ya tenian en
Irlanda. Por lo demds practicaron de forma notoria, como ya se ha dicho, una endogamia
nacional que les fue muy util para la consolidacién econdémica de los distintos clanes. Sélo en
la tercera generacién,a fines de la centuria y entre las familias mas ricas, se observa su acceso,
via matrimonio, al estamento nobiliario. Pero en cualquier caso enlazaban con una nobleza de
servicio o con nobles de nuevo cuiio que habian salido asimismo de las filas mercantiles.(VILLAR
1982).

Por el contrario otras familias como los Witemberg de Malaga, que procedian de Hamburgo,
desplegaron estrategias muy diferentes que les permitieron integrarse muy pronto entre las
élites locales; especialmente en el restringido grupo de los regidores municipales a través de los
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cuales podian influir en el juego de los intereses y de la politica local. Sus mecanismos de
actuacion se nos muestran presididos por una gran racionalidad, aunque también son reconocibles
los rasgos de endogamia y homogamia presentes entre los otros grupos.

El origen de la saga fue Juan Witemberg llegado desde Hamburgo hacia 1660 para inte-
grarse en la Casa comercial de su paisano, Rodrigo Elers, quien lo estableci6 y casé, en 1671,
con D?* Maria de Harrison natural y vecina de la ciudad aunque descendiente de comerciantes
ingleses. De este matrimonio nacieron cuatro hijos, tres varones y una mujer que en el momen-
to de contraer matrimonio enlazaron con familias espanolas bien situadas en la sociedad urba-
na. Maria Witemberg y Harrison contrajo matrimonio en 1701 con Alonso Cruzado, miembro de
la oligarquia de los regidores. La dote que se entregd a esta hija, a cuenta de sus legitimas,
ascendia a mas de 100.000 reales. De los hijos varones, uno, Jorge, abrazé la carrera eclesidstica
y murié prematuramente siendo capellin mayor del Ilmo. Sr. D. Diego Ladrén de Guevara,
obispo de Quito y Virrey del Perd. Los otros dos hijos, Juan y José. contrajeron matrimonio con
mujeres espafiolas que procedian asimismo de familias distinguidas. Recibieron a cuenta de sus
legitimas cantidades muy inferiores a la dote que habia sido otorgada a su hermana pero, a
cambio, fueron asociados a los negocios paternos y finalmente heredaron la compafia de
comercio que seguia operando preferentemente en los mercados balticos.

La tercera generacion fue la formada por los seis hijos de D.Juan Witemberg y Harrison
ya que el otro hermano, Jos€, murié sin descendencia. Las pautas de conducta fueron muy
similares a las observadas en la anterior generacién: Un hijo, con formacién universitaria, fué
destinado a la Iglesia, donde lleg6 a formar parte del clero capitular de la catedral de Malaga y
abogado de un tribunal eclesidstico. Una hija ingreso, como religiosa, en un convento de la
ciudad. Los restantes hermanos, dos hijos y dos hijas se casaron con miembros de la oligarquia
local, militares de alta graduacién y regidores o hijas de familias de ese nivel.

No obstante la familia permanecid vinculada al comercio internacional. En 1731, fecha
de la muerte de D. Juan Witemberg y Harrison, éste formaba compaiiia con D. Juan de Groot y
D. Vicente Huerms. Su viuda, D? Agustina de Aguilar, continué la asociacién con Huerms,
consul de Dinamarca en Malaga. En 1748 José Witemberg y Aguilar se hizo cargo de los
negocios y en 1752 formalizaba una nueva compaiia. En ella continuaba el antiguo socio de la
casa D. Vicente Huerms y se incorporaban, como nuevos socios, D. Juan Guillermo Nagel,
residente en Amsterdan, D. Juan Esteban Lamair, holandés, y D. Enrique Riecke, de Bremen. En
1764 y 1776, continuaba la asociacién bajo la razén social de «Witemberg, Lamair y Riecke». En
1791 aun se mantenia la razén social «Witemberg Lamair y Cia.

Asi pues, la compania mercantil se renovo varias veces a lo largo del siglo y siempre se
mantuvo relacionada con otros extranjeros. En cambio las relaciones de familia se desarrollaron
dentro de las pautas endogimicas que ya hemos sefialado y ademas se contaminaron de ciertas
costumbres espafiolas como fue la creacién de vinculos que mermaban los caudales a disposi-
cion del comercio. Tales vinculos deben ser puestos en relacion con la asimilacion de las pautas
de conducta nobiliarias mas arcaicas que se practicaban para la perpetuacién de los linajes.

En los primeros afios del siglo los matrimonios entre nobles titulados e hijas de burgue-
ses también estan documentados, pero no se pueden hacer paralelismos entre ellos y los
contraidos por las hijas de los comerciantes irlandeses antes aludidos. En los primeros afios del
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siglo los doblones de las dotes burguesas solian ser utilizadas para «edorar blasones», mientras
que en la etapa final del siglo la riqueza acumulada, el modo de vida y tal vez ciertas modifica-
ciones de la mentalidad social, habian acortado distancias entre la nobleza y los comerciantes
mas ricos posibilitando los enlaces, sin estridencias, entre los dos grupos.

La educacion forma parte de una serie de comportamientos simbodlicos utilizados para
caracterizar el estilo de vida de los grupos sociales y para significar su adscripcién a una
determinada clase social. En el siglo XVIII la educacién tenia un alto valor para la burguesia
que, si podia costedrsela, se beneficiaba de las oportunidades educativas que existian en aque-
lla época.

Los comerciantes instalados en Espana no diferian en esto de los demas burgueses del
resto de Europa, aunque, naturalmente, estaban mds interesados en el conocimiento de las
técnicas mercantiles que les eran necesarias para mantener su integracion en las redes interna-
cionales del comercio, que en adquirir una formacioén intelectual que les abriera los caminos de
la Iglesia o la Administracién en Espana, unas vias que para los extranjeros estaban cerradas
mientras no obtuvieran la naturalizacién. En este sentido cabria distingir entre la educacion de
los hijos de los comerciantes recién instalados en Espana de la que recibian los miembros de
generaciones sucesivas. Una segunda distincién se hace necesaria para diferenciar la educacion
que recibian hombres y mujeres; pues mientras que para los hombres se tuvo siempre el
cuidado de su formacion, para las mujeres fue casi inexistente.

El temprano cuidado de la formacién de los jévenes negociantes fue un rasgo diferencial
de las burguesias mercantiles de origen extranjero establecidas en Espafia durante el Antiguo
Régimen. El caricter de esa formacion fue una de las claves de su prolongado dominio del
comercio exterior y un factor de interrelacion que ayudé en la formacion de los grupos burgueses.

Como es bien sabido, para el ejercicio del comercio se habia hecho indispensable el
dominio de las técnicas contables que se practicaban de forma habitual en el mundo de los
negocios. Tales conocimientos daban a quienes los poseian el acceso a las complejas redes
internacionales de corresponsalias comerciales y al uso frecuente del giro y de la circulacion
fiduciaria.

La formacién del comerciante era de caricter empirico y empezaba en edades muy
tempranas. Entre los comerciantes la escuela era sustituida por la asistencia al escritorio de la
casa comercial. Alli un empleado ensefnaba al futuro comerciante a escribir y lo adentraba por
los secretos de la compleja contabilidad mercantil.

El conocimiento de varias lenguas era indispensable para mantener la integracién en los
mercados internacionales y ello también era una ensefianza que se recibia en el escritorio ya
que la mayoria de las casas comerciales extranjeras reclutaban a su personal entre paisanos del
comerciante, a veces llegados expresamente desde sus paises de origen para integrarse en las
casas comerciales. Asi se transmitia oralmente la lengua del pais de origen del comerciante y en
cuanto a la escritura se servian de la costumbre de llevar los libros del comercio en el idioma de
cada comerciante, a pesar de las reiteradas prohibiciones de las autoridades espafiolas.

Los jovenes que se preparaban para el comercio hacian, con frecuencia, estancias en
otras ciudades e incluso en otros paises donde se incorporaban a las compaiiias de parientes o
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corresponsales. Ello les daba oportunidad de conocer otros mercados y de adquirir y mantener
las relaciones que les serian necesarias en el futuro.

El tipo de educacién descrito se orientaba exclusivamente a la formacién de los comer-
ciantes, pero en los medios burgueses también se exploraban otras posibilidades para los hijos.
Esto era mis frecuente entre los extranjeros que entroncaban con familias autéctonas o en
aquellas otras que buscaban sus alianzas dentro de un circulo con origenes forineos comunes
pero ya integradas en la sociedad espafiola. Para estos otros miembros de la burguesia mercan-
til las vias mis comunes de diversificacién profesional eran la milicia, la iglesia y la administra-
cion. Tres opciones que ademads posibilitaban la movilidad social.

El ingreso en el ejército era una de las posibilidades abiertas para los burgueses y una de
las vias mas frecuentemente utilizada para intentar acceder a la estructura social tradicional del
Antiguo Régimen. Sin embargo, los modos de acceder a la milicia fueron cambiando a lo largo
del siglo y estuvieron intimamente conectados a la capacidad econémica de las familias y a la
formacién intelectual previa del aspirante.

Asi, en los comienzos de la centuria, era frecuente que se solicitara una plaza de cadete
en el servicio del Rey para algunos jévenes de los medios mercantiles; asignidndoles para los
gastos que se ocasionarian cantidades muy cortas que apenas rebasaban los 3.000 reales. Ello
significaba, sin duda, que las expectativas de ascenso dentro del ejército eran escasas o una
posibilidad limitada y a largo plazo.

Pero con el paso del tiempo, con la ampliacién de las disponibilidades econémicas y
estando dotados de una formacién intelectual previa, los jovenes burgueses aspiraron a inte-
grarse directamente en la oficialidad. Para este proposito se valieron de la venalidad de ciertos
cargos y asi fueron varios los hijos de comerciantes que siguieron la carrera militar después de
comprar los derechos del grado de teniente en distintos regimientos que costaban, a finales del
siglo, la cantidad de 100.000 reales.

La carrera eclesidstica guardaba muchas similitudes con la militar como forma de movili-
dad social entre la burguesia mercantil. Una carrera dentro del clero secular era el objetivo de
los miembros de la burguesia que optaban por esta via. También esta carrera tenia limites para
los burgueses que solian ser conscientes de que las jerarquias eclesidsticas estaban reservadas
a la nobleza. Pero los miembros de los cabildos catedralicios y de las parroquias urbanas se
reclutaban en gran parte entre los hijos de los burgueses que de esta forma se libraban del
menosprecio hacia el comercio y aspiraban a disfrutar del prestigio social y de las riquezas de
la Iglesia.

No son muchos los ejemplos que conocemos sobre la adopcion de la carrera eclesidstica
por parte de los hijos de comerciantes pero, en Milaga, el caso de D. Juan José Witemberg, en
la primera mitad del siglo, puede ser paradigmatico de la diversificacion de opciones profesio-
nales entre la burguesia mercantil.

En otros ambitos geogrificos los medios mercantiles seguian, respecto a los hijos, unas
pautas educativas y de diversificacién profesional muy parecidas a las descritas Un ejemplo de
ello pueden ser los comerciantes de origen extranjero instalados en Canarias que tomaban distin-
tas opciones para encauzar profesionalmente a los hijos. La Iglesia, la abogacia y la administra-
cion local eran otras tantas vias alternativas a la practica mercantil. Tal vez se trataba de profesio-
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nes menos lucrativas, pero a cambio era menos arriesgadas y gozaban de mayor prestigio social.
(TORRES SANTANA, 1991)

En cualquier caso, todos los comerciantes daban un alto valor a la educacién y el dinero
invertido en la formacién de los hijos se consideraba un dinero bien gastado. Buena prueba de
ello son las numerosas cldusulas testamentarias en que se hacia mejora de estos gastos en favor
del hijo que los habia causado, sefial inequivoca de una nueva y mis favorable actitud mental
hacia los beneficios que se podian obtener de una mas completa formacion.

No es necesario reiterar que, con respecto a la educacién, habia una enorme distancia en
el trato que se daba a los hijos varones respecto a las hijas, a pesar de que la burguesia mercantil
consideraba a las mujeres como piezas importantisimas dentro del grupo y las utilizaba con gran
versatilidad en el juego econdémico y social.

Sin embargo su educacidn era un asunto que se consideraba como concerniente a la esfera
privada de las familias a las que se suponia con medios suficientes para pagar maestros y precep-
tores.

Su formacién domeéstica incluia el aprendizaje de aquellas tareas que tradicionalmente se
les atribuian dentro del reparto social del trabajo: el gobierno de la casa, la crianza de los hijos y
otras labores «apropiadas a su sexo» (costura, bordado, etc).

En cuanto a su educacién intelectual, raramente se rebasaban los limites de la ensenanza
de la lectura, escritura y la mas elemental aritmética, y ésto quedaba a cargo de preceptores
particulares, en su propio domicilio, o era el fruto de una estancia mas o menos larga en alguno
de los conventos femeninos especializados en la educacién de las mujeres y que empezaban a
proliferar en la ciudades espanolas. Pese a ello, no era infrecuente el analfabetismo de las muje-
res pertenecientes a las familias de los medios mercantiles, aunque se puede presumir que era en
este nivel donde se producian las tasas mis bajas de mujeres totalmente iletradas ya que la
necesidad o algln suceso imprevisto podia ponerlas al frente de los negocios familiares, para
cuya eventualidad debian tener una preparaciéon minima. En cualquier caso, basta observar las
firmas y rabricas de los documentos notariales para percibir como las mujeres de la burguesia
mercantil tenian una letra mucho mas insegura que la de sus maridos o hermanos. Ello es la
prueba de que la escritura era un ejercicio inusual para ellas y del descuido con que habian sido
educadas.

El cuidado de una educaciéon para las mujeres que sirviera a los intereses de clase sélo es
posible percibirlo muy al final del siglo XVIII y en el seno de las mis encumbradas familias
burguesas, aquéllas que ya rozaban el estamento nobiliario, Estas procuraban para sus hijas una
educacién esmerada que incluia estancias en el extranjero para el aprendizaje de idiomas o la
ensefianza de musica como se desprende de los documentos que atestiguan la compra de parti-
turas y de instrumentos musicales en Inglaterra. Este tipo de educacién era la mejor que se
concebia para la mujeres de clase elevada en aquella época y sélo las hijas de la nobleza titulada
e ilustrada podian acceder a una formacién tan completa. Asi pues, algunas hijas de la burguesia
de origen extranjero estaban siendo preparadas para ayudar al proceso de ascenso social de sus
familias.

Provistas de una educacién esmerada o con el sélo bagaje de los conocimientos tradicio-
nales que las hacian aptas para la vida doméstica de una ciudad provinciana, las hijas de la
burguesia, convenientemente dotadas, servian a las estrategias familiares que buscaban ante
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todo la consolidacién y el ascenso social. Pero la utilizacién de los matrimonios de las hijas para
consolidar la posiciébn econdémica y social de las familias burguesas, no debe ocultar otras
tacticas que reforzando las anteriores, y a veces contrapuestas a las mismas, desembocaban en
resultados similares.

Como se acaba de sefialar, en los comportamientos sociales de la burguesia es posible
percibir una gran carga de mimetismo hacia los usos de los grupos nobiliarios y no pocas
reminiscencias de sus costumbres mas arcaicas. La antigua defensa del linaje, entre la nobleza,
a través de la linea viropatrimonial, tenia su correspondencia, entre la burguesia, a través de
una cierta marginacién de la prole femenina, respecto a los varones, que resulta sumamente
llamativa. Las hijas, convenientemente dotadas, servian a las estrategias de consolidacion y
ascenso social antes mencionados. Pero por lo demds, con mucha frecuencia eran excluidas de
beneficios que si recaian en los varones de la familia. Nunca se las designaba, salvo excepcio-
nes, como primeras herederas de bienes vinculados, a cuya herencia s6lo accedian cuando las
lineas de varon quedaban extinguidas en las familias. Y cuando la prole femenina era muy
numerosa, el método era aun mis dristico pues parte de ellas eran destinadas a una solteria
definitiva o, recurriendo a un expediente de crueldad devota, eran destinadas a la vida conven-
tual. Asi se aseguraba a los herederos varones la integridad del patrimonio adquirido y la
continuacidn, sin riesgos, en el ejercicio mercantil.

Es arriesgado argumentar, de forma simplista, que los intereses econdémicos eran las
Unicas causas de las vocaciones religiosas de las hijas de los comerciantes. Posiblemente el
ambiente religioso de la época y la educacién que las mujeres recibian creaban las condiciones
adecuadas. Pero desde luego resultaba «un negocio ventajoso» para un comerciante con nume-
rosa prole femenina. Las cantidades de las dotes conventuales eran siempre inferiores a las de
las dotes matrimoniales. Las hijas que entraban en un convento podian ser beneficiarias de
legados testamentarios vitalicios, pero estas cantidades también resultaban muy inferiores a las
de las legitimas de los restantes hijos. Esas cantidades destinadas a legados eran aleatorias por
cuanto estaban sujetas a la impredectibilidad de la vida humana y de las inciertas coyunturas
econdmicas, esas cantidades se irian pagando poco a poco sin producir las mermas que las
dotes matrimoniales causaban en el capital de la Compaiiia y finalmente se evitaria la atomiza-
cién del patrimonio mercantil.

Un planteamiento tan crudo no era excepcional en los medios mercantiles de la época v,
por otra parte, estas «vocaciones inducidas» entre las hijas de la nobleza y de la burguesia para
fortalecer los patrimonios de los varones de la familia, encontraba todavia un tratamiento lite-
rario en los novelistas del siglfio XIX, sefal inequivoca de que el Antiguo Régimen proyecto sus
usos sociales mas alla de sus limites politicos.

La estima que la burguesia mercantil sentia por la cultura no esta suficientemente valo-
rada, pero no se puede seguir sosteniendo de forma generalizada que los hombres de negocios
sentian una gran indiferencia hacia la cultura. No parece cierto que no conocieran mas libros
que los del comercio ni se interesaran por mas letras que las de cambio. Si se puede compro-
bar, en cambio, la impronta religiosa que se percibe en sus gustos artisticos y literarios y la
fuerte influencia que ejercian sobre estos grupos las tradiciones al uso.
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Asimismo desconocemos las relaciones entre el mundo intelectual y el de los negocios,
pero creemos que las burguesias de las distintas ciudades jugaron un papel muy activo en la
creacion, durante el siglo XVIII y principios del XIX, de los centros docentes que se establecie-
ron, especialmente en las ciudades portuarias, para las ensefianzas nauticas, los estudios mer-
cantiles y econémicos y los técnico-industriales.

En Bilbao se cre6 por parte del Ayuntamiento y del Consulado una Escuela de Nautica
en 1740; En Barcelona, la Junta de Comercio tomo la iniciativa de establecer su Escuela de
Nautica en 1769. En 1786, el Consulado de Milaga establecié un centro para la ensefianza del
arte de pilotar, escuela que se integraria un afio despuén en el recién credo Colegio de San
Telmo. Los Consulados de La Corufia y Santander abrieron sus escuelas en 1790; el de Alicante
en en 1799 y finalmente el de Palma de Mallorca lo cre6 en 1802.(ESCOLANO, 1988)

El origen de los estudios mercantiles guarda también estrecha relacién con la expansion
del trifico comercial y con el auge de las burguesias periféricas. Los ministros de Carlos III y
especialmente Campomanes alentaron a las corporaciones de los principales puertos del reino
para que establecieran escuelas de comercio. Una de las pioneras fué la clase de Cilculo
comercial establecida por el Consulado de Milaga en 1786 para la ensefianza del método de la
«partida doble» a los jévenes que trabajaban en las tiendas y almacenes de la ciudad y a quienes
quisieran instruirse en las técnicas de la contabilidad. Barcelona también establecié su Acade-
mia de Comercio en 1787 e igualmente los planes de estudios del Colegio de San Telmo de
Sevilla incluia las ensefianzas mercantiles. Tras el critico periodo de los comienzos del siglo XIX
que paralizé las iniciativas consulares, el Estado tomo cartas en el asunto y se intent6 regulari-
zar estas ensefianzas.(ESCOLANO, 1988)

Las innovaciones en las ensefianzas técnico-industriales también guardan relacién con
las aspiraciones y necesidades de las burguesias urbanas. Los Consulados introdujeron la ma-
yor parte de las innovaciones pedagdgicas —ensefianzas de disefio, hilazas, mecanica, tintoreria
y quimica aplicada— En este sentido la Junta de Comercio de Barcelona inicié una serie de
programas pedagogicos vinculados al fomento de la industria textil del principado que incidie-
ron positivamente en el desarrollo de la primera industrializacién en Cataluna. En el area
levantina las manufacturas de Valencia se centraron fundamentalmente en sector textil de la
seda cuyo despegue se inici6 a mediados del siglo XVIII. En esta época se produjo la iniciativa
de incorporar artifices franceses a la fibrica-escuela de Valencia para que ensefiaran los proce-
dimientos de elaboracién de ciertas labores. Parecidas iniciativas se produjeron en otros lugares
y en otros sectores en los cuales se recurrid a técnicos extranjeros para la asimilacidén de
procesos nuevos de fabricacion.(ESCOLANO, 1988)

Asi pues, parece evidente la vinculacién de las burguesias con la renovacién de los
estudios tecnico-cientificos que tan necesarios eran para la modernizacién econdémica del pais.
Pero no poseemos iguales certidumbres acerca de sus gustos literarios ni de la asimilacién de
las corrientes de pensamiento que se estaban desarrollando en aquellos momentos.

No existen andlisis masivos sobre el contenido de las bibliotecas de estos comerciantes,
pero en casi todos los estudios realizados se destaca el peso que tenian, entre sus lecturas, los
libros de contenido religioso y moral, los de historia y los que se utilizaban como instrumento
de trabajo. De ello se deduce el caricter utilitario de la mayoria de las colecciones estudiadas
y su escasa influencia en la modificacién ideolégica o en la evolucién cultural. En cualquier
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caso, la presencia de libros entre los inventarios de bienes de los comerciantes extranjeros,
con independencia del uso que de ellos se hiciera, demuestra un grado de instruccién que
rebasa los limites de la simple alfabetizacion y una curiosidad y horizontes intelectuales supe-
riores.

Por otra parte fue interesante el papel que, en relacién a la difusién de libros, jugaron
algunos extranjeros en ciertas ciudades. En Milaga, los comerciantes-libreros franceses jugaron
ese importante papel, aunque sometidos al control de las autoridades y a la censura de la
Inquisicién. En cuanto a la difusién en Espafa de las ideas de la Ilustracién y de una nueva
mentalidad critica, también parece confirmarse, en Malaga, la hipétesis de R. Herr segiin la cual
los comerciantes extranjeros tenian la oportunidad y el incentivo para importar libros de otros
paises pues pertenecian a la clase que mas se interesaba por la Ilustracion y gozaban de
amistades —corresponsalias— dentro y fuera del pais que les permitia ese trafico sin ser molesta-
dos por la Inquisicion. En 1786 estd documentada la importacion de libros para el Sr. Lectoral
—uno de los prebendados de la catedral- por parte de la Compaiiia Quilty. Asi pues, los extran-
jeros cumplian la misién que Herr les habia atribuido. La importacién la hacian unos comer-
ciantes que nada tenian que ver con el mercado de libros pero cuyas conexiones sociales
podian protegerlos ante cualquier desgraciado tropiezo

El gusto por la musica, las preferencias en pintura y escultura o el interés por los instru-
mentos técnicos de precision pueden ser otras facetas que, al margen de lo puramente libresco,
nos ayuden a comprender los rasgos culturales de las burguesias de origen extranjero. Sin
embargo los indicios sobre el interés por estos temas son tan escasos y aislados que no modi-
fican apenas la visién que tenemos del panorama cultural de estos grupos. Estaba muy influido
por las tradiciones al uso y, como de ha dicho antes, la impronta religiosa que se manifestaba
en sus gustos artisticos se correspondia con el ‘peso que la literatura religiosa tenia en sus
bibliotecas.
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